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令和 3年 2月 25日 

各 位 

大 阪 市 中 央 区 瓦 町 三 丁 目 5 番 7 号  

株 式 会 社 ア ド バ ン ス ク リ エ イ ト 

代 表 取 締 役 社 長  濱 田  佳 治 

（コード番号：8798 東証第一部） 

（ 連 絡 先 ） 総 合 企 画 部 長  岩 井  暁 

電話 06-6204-1193 

 

 

 

Advance Create Cloud Platform の利用アカウント数が 8,000 件を突破！ 

 

株式会社アドバンスクリエイト（本社：大阪府大阪市、代表取締役社長：濱田佳治、東証一部上場、証

券コード：8798、以下「当社」、https://www.advancecreate.co.jp/ ）が提供する共通プラットフォームシ

ステム（名称：Advance Create Cloud Platform、以下「ACP」）の利用アカウント数が 8,000件を突破い

たしました。 

 

■ ACPとは？ 

ACPは、保険に関するあらゆるデータを、お客様や保険会社、保険代理店間で、相互に連携できるシステ

ム構想です。当社が長年使用し、ユーザー目線で改善してきた自社開発のシステムを、ACP の機能別シス

テムとして、廉価で外部販売しております。社内で開発しているため、導入企業様の機能改善要望にスピー

ディに対応可能です。 

現在は、4種類の機能別システム（下表参照）を全国の保険代理店や保険会社へ販売しております。また、

2021年 3月には、保険相談特化型のビデオ通話システム「Dynamic OMO」（ダイナミック オーエムオー）

の発売を予定しております。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

システム名 概要

御用聞き 顧客情報管理システム。顧客対応履歴の記録、スケジュール管理などが可能。

丁稚（DECHI） 顧客情報一括登録システム。複数の保険会社システムに顧客情報を一括入力し、申込手続きを簡略化。

飛脚（HIKYAKU） テキストコミュニケーションシステム。お客様へのSMS送信を当社が代行し、安価でスピーディに発信。

folder 保険証券管理アプリ。証券自動診断、教育費シミュレーション機能などを搭載。

人とテクノロジーを深化させ進化する会社 

＜ACPの全体像＞ 

https://www.advancecreate.co.jp/
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■ 顧客管理システム「御用聞き」の概要 

当社が自社向けに開発し、長年使用・改善してきた顧客管理システムをベースに、乗合代理店に求めら

れる保険業法、個人情報保護法等の関係法令への対応や、スムーズな顧客情報の管理・共有を可能にした

顧客管理システムです。 

 

■ 顧客情報一括登録システム「丁稚（DECHI）」の概要 

保険の申込手続きを行う際、一度顧客情報を入力するだけで、「DECHI（丁稚）」と連携されている複数

の保険会社に顧客情報が自動反映されるシステムです。これまでは、複数の保険会社の商品を申し込む場

合、お客様に何度も同じ情報を入力いただく必要がありましたが、「丁稚（DECHI）」を利用することによ

り、入力時間の短縮はもちろん、誤入力のリスクもなくなります。 

 

■ 保険会社・代理店向けのテキストコミュニケーションシステム「飛脚（HIKYAKU）」の概要 

お客様とのテキストコミュニケーションを当社が代行し、安価でスピーディに SMS等を発信するシステ

ムです。複数の保険会社・代理店から SMS 発信を受注することで、スケールメリットにより SMS 送信費

用を抑えながら、当社が長年培ってきたテキストコミュニケーションのノウハウを用いてお客様にアプロー

チすることができます。 

 

■ 今後の展開 

 当社が長年使用し、ユーザー目線で改善してきた自社開発のシステムを、廉価で外部に提供すると共に、

当社が培ってきたテキストコミュニケーションやオンライン保険相談のノウハウを保険業界に還元するこ

とで、お客様の利便性を高めながら、業界のプラットフォーマーとしての立ち位置を確立してまいります。 

 

 ※Advance Create Cloud Platform及び御用聞き、丁稚、保険市場 folderは当社の登録商標です。 

※Dynamic OMO及び飛脚は商標登録出願中です。 

 

 

【会社概要】 

株式会社アドバンスクリエイト（東証一部上場、証券コード：8798） 

「人とテクノロジーを深化させ進化する会社」を標榜し、保険に関わるあらゆる情報とサービスを提供

しております。1995年の創業以来、ポスティング通販の全国展開、保険ショップの出店、WEBマーケティ

ングの推進など、保険業界の常識を変え、新たな保険流通市場を創造してまいりました。 

現在はOMO（Online Merges with Offline）戦略を推進し、オンラインとオフラインの垣根をなくし、

オンラインではお客様に究極の利便性を、オフラインでは最高の感動体験をご提供しております。 

 

本 社 所 在 地：大阪市中央区瓦町3-5-7 野村不動産御堂筋ビル 

設 立：1995年10月 

代 表 者：代表取締役社長  濱田 佳治 

事 業 内 容：保険代理店事業、メディア事業・メディアレップ事業、再保険事業、 

ASP（アプリケーション・サービス・プロバイダ）事業、BPO事業 

W E B サ イ ト：国 内 最 大 級 の 保 険 選 び サ イ ト 「 保 険 市 場 」   https://www.hokende.com/ 

       A d v a n c e  C r e a t e  C l o u d  P l a t f o r m 特 設 サ イ ト   https://www.accp.jp/ 

       コーポレートサイト                      https://www.advancecreate.co.jp/ 

https://www.hokende.com/
https://www.accp.jp/
https://www.advancecreate.co.jp/
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公 式 S N S：facebook         Instagram         Twitter           LINE 

 

 

 

 

 

以 上 

https://www.facebook.com/HOKENICHIBA/
https://www.instagram.com/hoken_ichiba/
https://twitter.com/hoken_ichiba
https://page.line.me/621voyzg

