
2026年3月期

第1四半期 決算説明資料

株 式 会 社 ア ド バ ン テ ッ ジ リ ス ク マ ネ ジ メ ン ト
証 券 コ ー ド ： 8 7 6 9

2 0 2 5 年 8 月 1 3 日



2© Advantage Risk Management Co.,Ltd.

会社概要

全社連結業績

事業別業績・トピックス

01

02

03

04 2026年3月期 ガイダンス

AGENDA



3© Advantage Risk Management Co.,Ltd.

01 会社概要
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コーポレートメッセージ・企業理念

私たちは、人々が「安心して働ける環境」と

企業の「活力ある個と組織」をみなさまと共に創り出します

MISSION
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企業の従業員が心身ともに元気で、一人ひとりが自分の能力を最大限発揮できるとき、

企業の生産性も大幅に向上し、企業も活性化すると考えている

当社の事業を通じて目指すこと

企業価値の向上

精神

社会身体

従業員の

ウェルビーイング

個と組織に

成果をもたらす

・健康度の向上

・良好な人間関係

・創造性の促進

・エンゲージメント向上

・高い生産性/自発性の向上

・離職率の低下

・ポジティブな感情

・仕事/会社への高い満足度

・良好なメンタル/フィジカル

・安心して働ける環境

ウェルビーイングな状態*

期待できる成果一例

*身体的、精神的、社会的に満たされた状態のこと

従業員が心身ともに健康で
能力を最大限に発揮

組織の生産性が向上し
企業も活性化
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※折れ線グラフは経常利益の推移

日本初のGLTDの代理店として創業後、段階的な事業領域の拡大・事業成長を実現

FY2011以降は13期連続で増収

沿革－1995年の創業から30周年

1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

FY2011以降、13期連続増収※棒グラフは売上高の推移

GLTDの代理店として
創業（国内初）

ストレスチェックを取り入れた
EAPサービス提供開始（国内初）

エンゲージメント向上支援開始

フィジカルヘルスも含めた総合的健康経営支援開始

休職者・復職者の支援サービスを拡大・リニューアル

ウェルビーイング DXプラットフォーム構想発表

▲
10周年

▲
20周年

2024

M&Aによる拡大(ここむ、Resily、フィッツプラス、Mediplat)
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メンタリティマネジメント事業・健康経営事業および

休業者・復職者支援サービスの利用者数 607万人

また、健康経営銘柄、ホワイト500の約3割が当社ソリューションを導入*

会社概要 ｜ 導入実績

*「健康経営優良法人2025」「健康経営銘柄2025」の認定結果より算出
** 事業年度において当社各サービス（研修などのソリューションを含む）の利用契約のあった企業社数で契約ベースのユニーク数
     リスクファイナンシング事業の契約およびLTD事業の一部団体との取引契約および売上高は含めず

健康経営銘柄  3 0業種  5 3社

ホワイト

5 0 0

健康経営優良法人

（大規模法人部門）

3,400 法人

（大規模優良法人部門）

契約企業社数：3,210社**
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事業セグメント

３つの事業・5つのセグメントを展開

リスク

ファイナンシング事業

リスク

ファイナンシング事業
個人を対象にがん保険をはじめとする各種保険を販売

メンタリティ

マネジメント事業

健康経営事業

メンタリティ

マネジメント事業

メンタル不調者の予防や発生対応からエンゲージメント向上、

人材採用・育成支援などポジティブサイドまでを

総合的にカバーするプログラムを提供

企業の健康経営をサポートする産業保健体制の構築や、

健康診断業務に関わる支援サービスを提供

LTD事業

両立支援事業

就業障がい者

支援事業

長期間働けなくなった従業員に給与の一定割合を補償する保険

「GLTD」の販売、制度構築、および運用支援

休業者の管理業務支援、および休業者が安心して復職し

仕事と両立できる環境づくりを含めた総合プログラムを提供
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02 全社連結業績
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全社連結業績 | 実績 サマリー

単位（百万円） FY24 Q1 FY25 Q1 構成比 増減率(YoY)

売上高 1,640   2,238   －   + 36.5%  

EBITDA 241   397   17.8%   + 64.9%  

営業利益 52   144   6.5%   + 174.1%  

経常利益 63   152   6.8%   + 140.7%  

親会社に帰属する当期純利益 37   97   4.3%   + 162.6%  

全社の業績は各事業ともに計画通りで順調に推移

※  E B I T D A =営業利益+減価償却費＋のれん償却費

売上高 : 前期９月に実施したM&Aによる事業拡大がQ1業績に寄与したこともあり大幅に増収。既存事業も堅調な
成長を維持。

営業利益 : 事業拡大と固定費の増加抑制で収益性が改善

当期純利益 : 営業利益の増加に伴い大幅に増益
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全社連結業績 | 業績推移

前期に実施したM&Aによる事業の拡大が業績寄与、各既存事業も成長し前年同期比で増収増益

営業利益率売上高/増減率(YoY)

(百万円)

営業利益/増減率(YoY)

(百万円)

1,803 

434 

1,331 
1,454 

1,562 
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2,238 
+ 9.1%  + 9.3%  + 7.5%  + 5.0%  

+ 36.5%  
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全社連結業績 | 売上高推移
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フロー収益

保険手数料(ストック型)

ストック収益（M&Aによる影響）

ストック収益（既存事業）

(百万円)

フロー収益 YoY +36.6% 

• メンタリティマネジメント事業のソリュー

ション売上や健康経営事業の紹介案件やオ

プション販売が好調に推移

ストック収益 YoY+47.2%

M&Aによる影響を除いた場合  YoY+6.4%

• M&Aによる影響、Mediplatおよびフィッ

ツプラスの業績寄与  424百万円

• M&Aを除いた既存事業もオーガニック成長

を持続

保険手数料 YoY +8.0%

• LTD事業は堅調に推移
M&Aによる影響

既存事業

1,528

ストック収益合計

M&Aによる業績寄与がストック収益の増加と比率向上に貢献
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全社連結業績 | コスト推移
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システム関連費用 

ソフトウェア償却費 

マーケティング費用 

健康経営事業における変動費(原価) 

その他 

(百万円)

対売上比

子会社の増加により総コストは増加も、効率化などによる固定費増加抑制で対売上比は減少

人件費  +150百万円
• 子会社の増加影響 137百万円

• 賃上げによる増加はあるも業務効率化等により人

員増加は抑制

システム関連費用  +78百万円
• 子会社の増加影響 59百万円

ソフトウェア償却費  +43百万円
• メンタリティマネジメント事業のシステム刷新など戦略

的な成長投資により償却費が増加

マーケティング費用  +5百万円

健康経営事業における変動費(原価)

+165百万円
• 子会社の増加影響 137百万円
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全社連結業績 | 売上高・営業利益の四半期推移
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356
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M&Aによる影響 

各事業とも堅調に推移、FY24 Q3よりM&Aによる事業の拡大が業績寄与

売上高

営業利益

Q1 Q2 Q3 Q4

+36.5%

Q1 Q2 Q3 Q4

+174.1%

※期末に業績賞与を計上

したことによる減益
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03 事業別業績・トピックス
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事業別の状況 ｜ サマリー 

メンタリティ

マネジメント事業

〇

〇

「アドバンテッジ タフネス」の新規獲得は堅調に推移し、安定成長を継続

採用適性検査「アドバンテッジインサイト」は価格改定前の前期駆け込み需要による反動で減収と

なるも研修サービスや「EQ関連」などのソリューション売上は好調に推移

効率化の推進継続などコスト増加を抑制し収益性の改善進む

健康経営事業

〇

〇
全社の成長を牽引。前期にM&AしたMediplat社およびフィッツプラス社の業績寄与で大幅増収

当社の既存サービスも紹介案件、オプションなどの受注が好調

利益面でも事業拡大および既存事業の成長により増益

LTD事業

〇

〇 新規契約が順調。既存の拡大も堅調。二桁成長を達成

コスト抑制など利益面も増益で順調

両立支援事業

〇

〇 価格改定による寄与もありストック収益は順調に伸長。新規契約獲得も堅調に推移

新規事業リワーク施設事業参入に向けた準備等費用先行でセグメント利益は横ばいもハーモニー事
業の収益性の改善は順調

リスク

ファイナンシング事業
〇 概ね計画通りに進捗

主な状況計画比事業
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事業別の状況 ｜ メンタリティマネジメント事業

売上高は堅調に推移 YoY+3.0%

• 概ね計画通りで、主にソリューション販売が好調に推移し成長を維持 

• セグメント利益は、成長に向けたシステム投資は実施も、業務効率化による固定費の増加抑制で収益性の改善が進む

セグメント利益率売上高/増減率(YoY)

(百万円)

セグメント利益/増減率(YoY)
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事業別の状況 ｜ メンタリティマネジメント事業 ストック収益の推移

YoY +1.0%

• 「アドバンテッジ タフネス(本体)」はYoY +3.9%

• 「訪問カウンセリング」(その他)、「アドバンテッジEAP」等が減少
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YoY +3.9%
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事業別の状況 ｜ メンタリティマネジメント事業 ソリューション売上

YoY +9.0%

• 「研修・コンサルティング」および「EQ関連」は好調に推移

• 採用適性検査「アドバンテッジインサイト」は価格改定前の前年度の駆け込み需要の反動で減収となるもQ2以降は影響解消見込み
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「アドバンテッジ カウンセリング」のポータルサイトを開設

カウンセリングにおけるポジティブなイメージを醸成し、利用の促進ひいてはビジネスパーソンのウェルビーイング向上に寄与

ポータルサイト開設の背景
• 当社のカウンセリングサービスの利用者からは、「なかなか言えなかった気持ちに

寄り添って話を聞いてもらい楽になった」など評価されている。

• 一方で、依然として“カウンセリングはメンタルダウン時に利用するもの”というイ
メージが先行し、利用に抵抗があるといった声があることも課題。

• こうした課題から、カウンセリングへの理解を促し、ウェルビーイングの実現を軸
としたポジティブなイメージを発信することを目的に、「アドバンテッジ カウンセ
リング」のポータルサイトを開設

主なコンテンツ

【知識のひろば】
• 「サポーターズレター」(カウンセラーが刊行するセルフケアやストレスマネジメント

に関する情報やサポート)

• メンタルヘルスに留まらず、エンゲージメントの観点も取り入れた「ウェルビーイン
グ」に関するコラム

【利用案内】
• カウンセラー紹介

• ユーザー向けのお知らせ

• カウンセリングの予約画面 ※契約がある場合のみ予約可能
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「心の健康」投資拡大に向けて設立された共同事業体に参画

産官学メンバーのうち、当社は「サービス提供事業者」の発起人として活動

共同事業体設立の背景
• 「心の健康」投資は重要であり、企業が取り組むべき課題との認識がされつつある一

方で、現場の取組がなかなか進まない現状を改善していくため、人と組織の課題を解
決する「心の健康」投資の拡大を目的とした共同事業体が設立。

• 産官学の共同事業体として取り組むことで、「心の健康」投資を拡大し、個人の心の
健康及び組織の課題解決を推進することを目指す。

当社参画の主旨

• 当社はかねてより、「心身の健康」を基軸に企業の健康経営を支援するサービスを展
開。

• この共同事業体の取り組みに賛同し、サービス提供事業者の発起人として参画するこ
とで、企業の現状やニーズ、またサービス開発に対する課題を踏まえた提言など、当
団体、ひいては日本経済の発展に寄与する情報提供を行う。
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事業別の状況 ｜健康経営事業

売上高 YoY +207.6%

• M&Aにより事業拡大、既存事業も堅調なオーガニック成長を持続

• 売上拡大により収益性も改善

売上高/増減率(YoY) セグメント利益 セグメント利益率

(百万円) (百万円)
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事業別の状況 ｜健康経営事業 売上高推移

• Mediplat社のクラウド型健康管理サービス「first call」およびフィッツプラス社の特定保健指導サービスの業績が寄与

• 産業医・保健師サービスの紹介案件、健診管理のデータ化などのオプション受注なども好調に推移

• フィッツプラスの特定保健指導は初回面談の実施時期等により下期偏重のサイクルのためQoQで減少

産業医・保健師サービスの売上高 健診管理サービスの売上高 特定保健指導/その他ソリューションの売上高

(百万円) (百万円) (百万円)
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事業別の状況 ｜ LTD事業

売上高は堅調に推移し二桁成長 YoY +10.2%

• 売上高は引き続き堅調に推移し、進捗は概ね計画どおり

• コスト増加抑制によりセグメント利益も増益

売上高/増減率(YoY) セグメント利益/増減率(YoY) セグメント利益率

(百万円) (百万円)
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事業別の状況 ｜ LTD事業（業績推移）

YoY +10.2%

• 新規契約の獲得は堅調

• 既存契約は顧客企業の賃上げによる効果もあり順調に拡大
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255 278 297 309 327 

173 175 188 213 
266 

295 
340 357 

312 
342 

426 445 

11 
27 

16 13 
29 

8 7 
9 

17 

8 

15 

17 
11 

23 

30 

10 
10 

266 
305 313 322 

356 

181 182 197 
230 

274 
310 

357 368 
335 

372 

436 
455 

 -

 100

 200

 300

 400

 500

FY21

Q1

FY22

Q1

FY23

Q1

FY24

Q1

FY25

Q1

FY21

Q2

FY22

Q2

FY23

Q2

FY24

Q2

FY21

Q3

FY22

Q3

FY23

Q3

FY24

Q3

FY21

Q4

FY22

Q4

FY23

Q4

FY24

Q4

既存・BPO

新規

(百万円)

YoY

+10.2%



26© Advantage Risk Management Co.,Ltd.

事業別の状況 ｜両立支援事業

売上高の拡大は順調 YoY +30.3%
• 概ね計画通りで高成長を継続

• リワーク施設事業参入に向けた準備で、人件費など配賦費用が増加しセグメント利益は横ばいも、ハーモニー事業の収益性は着実に改善

売上高/増減率(YoY) セグメント利益 セグメント利益率

(百万円) (百万円)
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事業別の状況 ｜ 両立支援事業（売上高の推移）

ストック収益は順調に積上げ

• 新規契約の獲得は順調に推移、価格改定も寄与
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事業別の状況 ｜リスクファイナンシング事業

売上高は減収で推移 YoY △2.4%

• 概ね計画どおり

• 職域向け保険募集システム（EB保険プラットフォーム*）への先行投資によりコスト増加

売上高/増減率(YoY) セグメント利益/増減率(YoY) セグメント利益率

(百万円) (百万円)

*EBはEmployee Benefitsの略、EB保険プラットフォームは企業が従業員(職

域)向けに提供する団体保険の募集及び管理等を効率的に運用するシステム

リスク

ファイナンシング事業
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健康年齢少額短期保険株式会社の株式取得（子会社化）

企業と企業に働く人の「新たなウェルビーイング」を総合的にサポートするユニークな保険商品・サービスを展開予定

株式取得の目的

• 健康年齢少短社の商品は健康の維持向上等を金銭面でサポートするもので、当社既存
事業との親和性が高い。少額短期保険ビジネスと当社の持つ顧客基盤、保険関連シス
テムとの間の相乗効果も期待できる。

• 現状の互いのケイパビリティから期待する主なシナジーは以下。

主なシナジー

① 販売強化
健康年齢少短社が得意とする個人向けの販路に加え、当社が得意とする企業職域へ販
路を拡張。

② コスト効率の強化
当社が開発した、企業職域・制度型保険のデジタル募集および保険関連業務の効率化
支援システム「EB（福利厚生）支援システム」と、企業制度型保険に対応可能な「保
険金請求支援システム」による保険金支払い業務の効率化を通じ、コスト競争力のあ
る健康年齢少短社の商品戦略を強力にサポート

③ 保険商品と当社グループ健康サービスとを組み合わせた新商品の開発
健康年齢少短社の有する健康年齢少額短期保険などユニークな商品開発力に、当社が
持つメンタルヘルスケア等に関する膨大なデータ活用を加え、これまでにない新商品
開発を展開
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免責事項

本資料に含まれる計画、見通し、戦略その他の将来に関する記述は、本資料作成日時点におい

て当社が入手している情報および合理的であると判断している仮定に基づくものであり、さま

ざまなリスクおよび不確実性が内在しています。

そのため実際の業績などは、経営環境の変動などにより、当該記述と著しく異なる可能性があ

り、正確であるという保証はありません。

また、本資料に記載されている当社および当社グループ以外の情報は、一般に公知の情報に依

拠したものであり、情報の正確性などについて保証するものではありません。

その他、本資料に記載されている会社名、商品名等は、一般に各社の商標または登録商標です。
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