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企業情報

会社名 アトラグループ株式会社（Artra Group Corporation）

本社 大阪府大阪市西区立売堀4丁目6番9号

設立 2005年1月18日

上場証券取引所 東京証券取引所 スタンダード市場（証券コード：6029）

代表者 代表取締役会長兼社長 久世 博之（キュウセ ヒロユキ）

従業員数 76名（2025年12月末）

所在地 東京事務所 仙台事務所 福岡事務所

グループ会社

アトラファイナンス株式会社
アトラケア株式会社
アトラプランニング株式会社
株式会社ハッピーライフ
株式会社ペリカン
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2009年 アトラ請求サービス開始

アトラアカデミー運営開始

2010年 ほねつぎチェーン１号店開設

ＨＯＮＥＹ－ＳＴＹＬＥ運営開始

2012年 ほねつぎデイサービス１号店開設

2013年 アトラストア運営開始

2014年 東京証券取引所 マザーズ上場

2015年 A-COMSファイナンスサービス開始

2016年 東京証券取引所 市場第一部へ市場変更

2018年 子会社設立に伴い連結決算開始

2019年 業務用水素吸入器 コアップ販売開始

2021年 アトラグループ株式会社へ商号変更

2022年 東京証券取引所 スタンダード市場へ上場

2023年 健康経営優良法人2023 ブライト500に認定

2024年 マルチモーダルＡＩ アトラゲージ販売開始

自動精算機 A-COMSレジ販売開始

2025年 クオンタムリープ株式会社と資本業務提携

沿革



事業内容
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ほねつぎチェーン事業

異業種企業

既存鍼灸接骨院

当
社

自費型パッケージ
ノウハウ提供

ノウハウ提供

各種研修・自費メニューの提供

自費型に変更

新規開設



アトラアカデミー事業

アトラアカデミーWEB会員（会員数 23,203名※前年同月22,643名）

東大発・アトライノベーションラボ
2025.9.20開催風景



機材販売事業

生活習慣病の原因となる悪玉活性酸素を除去する、水
素ガス吸入器
水素を体内に取り入れ、悪玉活性酸素と反応して
水に替える新しい健康のカタチ

クリニックやサロンなど幅広い業界で活躍中

オリジナル商品「Co.UP(コアップ)」

一瞬の検査により神経を可視化し、AIとの施術計
画を作成。測定結果をAIが自動解説し、施術者の
インサイトの盛り込みにより施術計画の基となる
所見を提案

マルチモーダルAIによる独自の施術指針を立案

オリジナル商品「ARTRA GAUGE(アトラゲージ)」

2024年10月開始の療養費施術明細書交付義務
化を解決
人手不足・手作業によるリスクを大幅に軽減
A-COMSシステム連動で業務効率が向上

オリジナル商品 「A-COMSレジ(エーコムスレジ)」



アトラ請求サービス事業

療養費請求システム&院内管理システム「 A-COMS (エーコムス)」

接
骨
院

鍼灸接骨院 国・各社健康保険組合など

請
求

代
行

サ
ー

ビ
ス

の
提

供

-入会時費用 5万円
(セキュリティキー代)

-請求データ保管料 0.8万円/月
-ソフトウェア利用料 0.8万円/月
-手数料 1.0％
(接骨院鍼灸院等) (施術費のうち)

手
数

料
支

払

療
養

費
支

払

療
養

費
入

金

療
養

費
請

求

当社

アトラ請求サービス(療養費請求代行)

決済システムによる囲い込み

クラウド型システムA-COMSの活用で事務負担とコスト負担を軽減



HONEY-STYLE事業

当
社

システムの提供

システム利用料

施術予約

メール送付 来院促進ツール

機能①

ポイント付与

商品卸売

ポイント利用(＊)

商品販売

ポイント利用(＊)

(○○円x1.2倍) (○○円x1.2倍)
商品販促ツール

機能②

健康情報の提供
情報提供ツール

機能③

モバイル集客予約システム「 HONEY-STYLE」
効率的なネット集客と予約システムで患者様とのコミュニケーションを支援

-導入費 90万円
-システム利用料・管理費 1万2千円/月

利
用
院

会
員
・
患
者
様



ほねつぎデイサービス事業

利用者の身体機能の回復向上を目的とした
「痛みの緩和に特化」したデイサービスです。
柔道整復師が活躍できる新たなステージとして
接骨院運営法人の加盟開発を促進。

利用者の介護度の軽減を目指し、柔道整復師と介
護職員が連携して、当社独自の機能訓練プログラ
ムのサービス提供を行い「若返り」を目指します。

腰椎圧迫骨折_歩行
改善 「歩行器を
無くしたい。家庭
菜園を行いたい」
→ 夢が実現できま
した！！

https://youtu.be/iEdAsued2C4?si=5Q2B-6IKC8jPjZqG

脊柱管狭窄症_
歩行改善
「30年続けて
きた旗持をま
たできるよう
になりたい」
→ 夢が実現で
きました！！

https://youtu.be/dndcu2LxLzY?si=e8voxzyHk6L9g5Ni

https://www.youtube.com/watch?v=dndcu2LxLzY


2025年12月期 通期実績
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通期実績損益計算書(連結) 前年同期比

・主力のアトラ請求サービスの売上は前年比111.3%、一方で玩具販売事業の不振により連結売上
では4.4％の減収

・営業利益は主力のA-COMS事業が牽引し、前年比＋135M、コロナ後の最高益を達成

単位：千円 2024年12月期 2025年12月期 前期比 要因

売上高 4,234,433 3,927,223 92.7% 玩具販売事業の閉店

売上総利益 1,335,361 1,346,939 100.9%

販管費及び一般管理費 1,329,678 1,206,126 90.7% A-COMS開発に係る一部償却費の終了

営業利益 5,683 140,812 2477.8% 利益率向上による増益

経常利益 987 148,543 15049.9%

親会社株主に帰属する

当期純利益
△36,736 258,292 ― 投資有価証券の売却

1株当たり当期純利益 △3.59円 25.16円 ―



通期実績損益計算書(セグメント別) 前年同期比

・アトラ請求サービスの新規会員及び乗換会員獲得が好調に推移 (前年比112.8%)
・A-coms新オプションサービスの販売により月額課金単価上昇 (前年比111.0%)
・一方、玩具販売事業は不採算店閉店(7店舗減)し、売上は12%減

※セグメント名称を鍼灸接骨院事業からA-COMS事業へ名称変更しております。

2024年12月期 2025年12月期 前期比 要因

ほねつぎチェーン 482,642 522,741 108.3% 直営店の業績好調、既存加盟店へのサポート

機材、消耗品販売 662,879 627,392 94.6% 機材は好調に推移したが、一部消耗品が減少

アトラ請求サービス 544,054 605,739 111.3% 会員数の増加、新オプションの追加

HONEY-STYLE 76,824 99,066 129.0% 有料会員の増加

介護支援 499,931 425,448 85.1% 既存加盟店へのサポートに注力

その他 182,061 77,270 42.4%

2,448,393 2,357,658 96.3%

1,786,040 1,569,564 87.9% 不採算店舗の閉店

4,234,433 3,927,223 92.7%

A-COMS

事業部

小計

玩具販売事業

計

単位：千円



通期実績損益計算書(連結)計画比

・上方修正後の計画比でも目標達成
・利益率の高いオリジナル機材の販売比率向上 (構成比で前期より26.7ポイント改善)
・租税公課、役員報酬減額、A-COM開発費の償却の一部終了により販管費改善

※ 2025年12月期計画は2025年11月14日に上方修正しております

単位：千円
2025年12月期

計画

2025年12月期

実績
計画比 要因

売上高 3,800,000 3,927,223 103.3% 主力事業好調、玩具販売店閉鎖の影響

営業利益 120,000 140,812 117.3% オリジナル機材販売好調

経常利益 130,000 148,543 114.3%

親会社株主に帰属する

当期純利益
200,000 258,292 129.1% 投資有価証券売却益

1株当たり当期純利益 19.48円 25.16円 129.1%



貸借対照表 (連結)

・主力のA-COMS事業は会員数増加とオプション付加により通期を通して好調に推移
・オリジナル機材の販売も伸長し営業キャッシュフローが大きく改善
・有利子負債の減少と有価証券売却益により自己資本比率が大きく向上

期末 構成比 期末 構成比

流動資産 2,734,438 66.5% 2,786,085 67.5% 51,647 営業CF改善、有価証券売却益

固定資産 1,379,822 33.5% 1,341,569 32.5% △ 38,253 償却資産の減少

資産合計 4,114,261 100.0% 4,127,654 100.0% 13,393

流動負債 1,460,684 35.5% 1,398,676 33.9% △ 62,008

固定負債 1,217,000 29.6% 1,032,986 25.0% △ 184,014

負債合計 2,677,684 65.1% 2,431,663 58.9% △ 246,021 有利子負債の減少

純資産合計 1,436,577 34.9% 1,695,991 41.1% 259,414 投資有価証券売却益90M

負債・純資産合計 4,114,261 100.0% 4,127,654 100.0% 13,393

1株当たり純資産 139.83円 ― 165.19円 ― ―

自己資本比率 34.9% ― 41.1% ― ―

単位：千円
2024年12月期 2025年12月期

増減 要因



2026年12月期 計画
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2025期12月期の振り返りと2026年12月期の位置付け

2025期12月期
振り返り

主力のA-COMS事業は好調であったが、玩具販売事業の不振が
全体の足を引っ張る結果となった

2026年12月期
位置付け

今期は構造改革の断行と主力事業の周辺領域の拡大を着実に実
行すると同時に企業価値向上に向けた成長戦略を策定する

2025年12月期

利益の確保
2026年12月期

構造改革と周辺領域拡大

事業方針 営業利益の確保
構造改革の断行
成長の為の事業領域拡大

重点指標 営業利益1億円以上 (3.8％)
A-COMS会員数増 (純増数＋53会員)
1会員あたり売上増 (＋1.8万円)

重点施策
玩具販売事業の再建
自己資本比率向上、有利子負債の縮小

玩具販売事業の不採算店整理
A-COMS事業の周辺領域での拡大
成長戦略の策定

実績

【通期実績】
売上：3,927M
営業利益：140M（+135M）
自己資本比率：41％（+10%)
有利子負債 ：1,051M（△228M）
その他：減損済投資有価証券の一部売却

◆A-COMS事業の周辺領域で事業拡大
・A－COMS上での医療連携
・AI検査機器：アトラゲージ販売強化
◆成長戦略の探索・策定
・資本業務提携先のクオンタムリープ社と共創

営業利益は主力のA-COMS事業が牽引し前年比+132M、コロナ後の最高益を達成



2026年12月期通期計画 (連結)

主力のA-COMS関連事業の拡販に注力、自費施術用オリジナル機材販売の拡大見込み
本業の鍼灸接骨院事業においては、売上高・営業利益・経常利益は増加見込み

2026年度主力のA-COMS事業については増収増益の計画
玩具販売事業は、抜本的な構造改革により減収減益の計画を策定
今期中にマイナス要因を出し切る

単位：千円
2025年12月期

実績

2026年12月期

計画
前期比 要因

売上高 3,927,223 3,500,000 89.1% 玩具販売事業の抜本的改革を断行

営業利益 140,812 80,000 56.8%
主力事業は増益見込み

玩具不採算店閉店の影響

経常利益 148,543 70,000 47.1%

親会社株主に帰属する

当期純利益
258,292 60,000 23.2%

1株当たり当期純利益 25.16円 5.83円 23.2%



2026年12月期セグメント別通期計画

A-COMS事業は売上高2,549百万円 前年同期比2.8％増の計画
・アトラ請求サービスの新規会員及び乗換会員の獲得に注力
・A-COMSオプションサービスのさらなる機能開発
・HONEY STYLEの有料会員数獲得に注力

玩具販売事業は売上高951百万円 前年同期比40％減の計画
・昨年に引き続き不採算店の閉店を計画
・事業構造の抜本的改革を検討

※セグメント名称を鍼灸接骨院事業からA-COMS事業へ名称変更しております

2025年12月期

実績

2026年12月期

計画
前期比 要因

ほねつぎチェーン 522,741 540,000 103.3% 直営店の採用強化、既存加盟店サポート強化

機材、消耗品販売 627,392 657,000 104.7% オリジナル機材販売に注力

アトラ請求サービス 605,739 615,000 101.5% 乗換契約獲得に注力した会員数の増加を図る

HONEY-STYLE 99,066 110,000 111.0% 有料会員の増加、既存会員のサポート

介護支援 425,448 495,000 116.3% 加盟店サポートに注力し、複数出店を目指す

その他 77,270 103,000 133.3%

2,357,658 2,520,000 106.9%

1,569,564 980,000 62.4% 不採算店舗の閉店

3,927,222 3,500,000 89.1%

単位：千円

A-COMS

事業部

小計

玩具販売事業

計



今後の成長について
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成長戦略① A-COMS事業

※Artra Cloud Operation Management System（ｱﾄﾗ ｸﾗｳﾄﾞ ｵﾍﾟﾚｰｼｮﾝ ﾏﾈｼﾞﾒﾝﾄ ｼｽﾃﾑ）
当社が開発した鍼灸接骨院等の施術所における基幹システムとなります。

当社中核事業であるA-COMS(エーコムス)のインフラを拡張し続け新たな事業領域に挑戦し続けます

機材消耗品販売

アトラ請求サービス

ほねつぎチェーン

ほねつぎデイサービスHONEY-STYLE

ブレインテック・トレーニング
歩行センシング・ウェルネス



成長戦略② A-COMS事業

ブレインテックを活用した施術サービスの提供開始

×

ブレインテック関連事業を推進している株式会社メディアシークと基本合意書を締結し、脳波を活用したブレイン
テックトレーニングサービスの提供を開始しました
当社が療養費請求代行を行うアトラ請求サービスの会員に提供している院内管理システム「A-COMS」と、メディ
アシークが提供するブレインテックトレーニングサービスをシステム連携させ、脳のデータが常に確認できること
で施術後の患者の状態をより多面的に評価することを可能にし、痛みの緩和を目的とした新しい施術サービスの提
供を開始しました



成長戦略③ A-COMS事業

歩行センシング・ウェルネスソリューションを活用した新たな施術サービスの提供を開始

×

院内管理システム「A-COMS」を通じて、日本電気株式会社(NEC)と歩行センシング・ウェルネスソリューションを
活用した新たな施術サービスを開始いたしました
歩行センシング・ウェルネスソリューションは、インソールにセンサを装着し履く靴にセットするだけで、専門機
器と同等の精度で歩行の質を計測・データ化し、歩き方の特徴や脚・足の状態の見える化を実現します
当社では、データを活用した施術内容の提案や、施術後の効果の可視化等による、効率的で質の高い施術を実現す
る新たなメニューを、施術所を通じて患者へ提供いたします



当社グループの強み

鍼灸接骨院における全ての課題に対応

自費施術メニューの開発

全国展開

ほねつぎチェーン、アトラアカデミー、機材販売、アトラ請求サービス、A-COMSファイナンスサービス、
HONEY-STYLE、アトラストア、ほねつぎデイサービス、その他今後も新たな課題に対し、ソリューションの
開発に注力

経験豊富な多数の国家資格者を有する当社だからこその強みとして、
自費施術メニューの開発から販売、過度に療養費に依存しない鍼灸接骨院の構築を支援
動画の配信 ⇒ セミナーの開催 ⇒ 自費施術用機材の開発・販売

アトラ請求サービスは全都道府県に対応（全都道府県の会員にサービスを提供）
ほねつぎチェーン・ほねつぎデイサービスを全国に展開（北海道、東北、関東、中部、近畿、中国、四国、
九州全てに展開）

当社グループは、鍼灸接骨院の運営で培った豊富な経験を活かし、
ノウハウに裏打ちされた各種ソリューションを開発し、提供し続けます。



当社グループの強み

痛み緩和や機能改善プログラムの開発

通所介護事業の、ほねつぎデイサービスにおいて、鍼灸接骨院で培ったノウハウを活かし、
柔道整復師による機能改善プログラムや、転倒を未然に防ぐためのプログラムを提供
長年に渡り市場参入してきた介護市場において、ほねつぎデイサービスの出店加速を図ります

介護市場市場等周辺事業での業容拡大を目指します
今後もM&A戦略等によりA-COMSを軸とした事業規模全体の拡大を目指します



当社グループの強み

国民医療費が増加し続ける一方、財政逼迫により予防の重要性が高まり、
当社グループのビジネスチャンスが拡大

国民医療費の年次推移
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既存ビジネスの
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当社のビジネスモデル
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鍼灸接骨院への経営支援コンテンツを今後も提供いたします



当社のターゲット層

74.9％の人が鍼灸接骨院での施術経験がなく
当社のサービス提供先として

今後の新たなターゲットになりうる

当社グループの
メインターゲット層

鍼灸鍼灸接骨院の
メインターゲット層

整形外科の
メインターゲット層
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当社株式の状況

https://fu-rin.net


株式の情報株価／出来高の推移

株価(円)出来高(円)



アトラグループ株式会社
東証スタンダード (証券コード:6029)

https://www.artra-group.co.jp/
大阪市西区立売堀４丁目６番９号

免責事項

本資料に掲載されている計画、将来における予想などは作成時点で入手可能な情報に基づく見通
しであり、リスク及び不確実性が含まれております。実際の業績は経営環境の変動などによりこ
れらと異なる可能性があります。
また、本資料に掲載されている情報は公開情報から引用したものがありますが、その情報の正確
性について保証するものではありません。

https://fu-rin.net
http://www.artra-group.co.jp/

