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ESET「ESPP認定パートナー」に認定 

〜ESET PROTECTソリューションを中核に、エンドポイントからクラウドまで多層防御を強化～ 

 

株式会社ニーズウェル(本社：東京都千代田区、代表取締役社長 松岡 元)は、ESET セキュリティ 

パートナープログラム（ESPP）における「ESPP認定パートナー」として、キヤノンITソリューションズ株

式会社（本社：東京都港区、代表取締役社長 金澤 明、以下「キヤノンITソリューションズ」）より認定を

受けたことをお知らせします。 

 

1. 背景 

当社は2026年1月28日に「新たにセキュリティ関連ソリューションの拡充に注力」する方針を発表し、

クラウドセキュリティ、ランサムウェア対策、UTM/ファイアウォール、EDR、SOC連携やMDRなどの運用

支援まで、課題解決型ソリューションの拡充を進めています。今回のESPP認定取得は、当社のセキュリテ

ィ体制・提供力のさらなる強化に向けた取り組みの一環です。 

 

 

2. 期待される効果 

・ 多層防御×統合管理の強化：ESET PROTECTソリューションを中核に、マルウェア対策、クラウド

サンドボックス、フルディスク暗号化、クラウドアプリケーションセキュリティ等を適材適所に組み合

わせ、脅威検知から封じ込め・復旧までの一連のプロセスを高度化。 

 

・ 技術・営業両面の支援活用：ESPPの各種テクニカル／セールス特典（パートナー専用サポート、学

習プログラム、製品情報提供 ほか）を活用し、提案品質と導入の成功率を向上。 

 

・ 運用サービスとの連携：当社が掲げるSOC連携やMDR、定期診断・教育支援メニューと組み合わ

せ、お客さまのリスク低減と運用負荷軽減を実現。 

 

 

3. 今後の展開 

当社は、キヤノンITソリューションズとの業務提携を基軸に、ESET PROTECTソリューションの導入・

展開を一層強化するとともに、運用支援（SOC 連携・MDR）や定期診断・教育支援等のサービスラインナ

ップと一体で価値提供を行います。双方の強みを掛け合わせ、エンドポイントからクラウドまでの多層防御

を標準化し、導入から運用・教育・改善までのライフサイクルを一気通貫で支援します。 
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4. 会社概要 

社名 株式会社ニーズウェル https://www.needswell.com/ 

本社所在地： 東京都千代田区紀尾井町 4-1 ニューオータニ ガーデンコート 13 階 

代表者： 代表取締役社長 松岡  元  設立： 1986年10月 

社員数(連結)： 597名 （2025年9月末日） 資本金： 9億8百万円（2025年9月末日） 

事業内容： ソフトウェアの開発・運用・保守、ソリューション製品の開発・販売・運用・保守 

お問い合わせ： 製品・サービスについて 営業部 

TEL：050-5357-8344（直） E-mail：  sales@needswell.com 

ニュースリリースについて 経営企画部 

TEL：050-5357-8346（直） E-mail：  ir-contact@needswell.com 

報道関係資料： IR ニュース https://www.needswell.com/ir/news 

その他のお知らせ https://www.needswell.com/news/index 
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